MAYOR INFORMACION:

0 (+57) 318 240 7704

¥ Cra. 8 No. 25 - 20 B/San Fernando

PERFIL:

El técnico en mercadeo y venta de productos
empresariales toma decisiones sobre
procesos, desarrolla planes de negocios,
productos en el sector comercial, tacticos y
operativos a partir de directrices; ve
oportunidades de negociosy los lleva a cabo.
Articula recursos vy capacidades a partir de
politicas dentro de la empresa, bien sea como
dueno o empleado.

MERCADEO Y VENTAS DE
PRODUCTOS EMPRESARIALES

2 SEMESTRES
TiTULO

TEC. LABORAL POR COMPETENCIAS EN
MERCADEO Y VENTAS DE
PRODUCTOS EMPRESARIALES

Desarrollar un planteamiento tactico
v operativo, toma de decisiones en las
areas de la organizacion. Detectar
oportunidades para emprender
nueveos negocios o productos,
articulacion de los recursos y las
capacidades para la competitividad
de laempresa,
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MERCADEO Y VENTAS DE
PRODUCTOS EMPRESARIALES

AREA ASIGNATURA
FORMACION MATEMATICA Matematicas Basicas
Estadistica
SOCIHUMANISTICA Competencias Comunicativas

Etica y Cultura Ciudadana
Desarrollo Sostenible
ECONOMIA Y FINANZAS Contabilidad Administrativa y Financiera
Planeacion Financiera
Plan de Negocios
ADMINISTRACIGN - GERENCIA DE PERSONAL B ={aq{olg=1ale! [anl[=1a] o)
Teorias Organizacionales y Administrativas
Gestion del Talento Humano i
Gerencia Estratégica

CIENCIAS JURIDICAS Derecho Laboral | - I

MERCADEO : Investigacion de Mercados
Proyecto de Grado

FORMACION COMPLEMENTARIA

TR Of mtics

Ventas

Negocios Electronicos
Marketing Digital
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